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Español 8                                                                                                             Ir de Compras
Unas Expresiones Importantes

	1. Es una ganga. _________________
2. Es caro/a. ____________________
3. Es barato/a. __________________
4. Se vende … ___________________
5. Tarde _____________________
	6. Vale … _______________________
7. No vale nada. __________________
8. Está abierto/a. ________________
9. Está cerrado/a. ________________
10. [image: image2.wmf] Temprano _________________


Unas Preguntas Importantes

	¿Cuánto Cuesta(n)? ______________________________________________
· Cuesta(n) … ________________________________________________
¿En que puedo servirle? ____________________________________________
· Me gustaría … _______________________________________________
¿Qué necesitas? _________________________________________________
· Necesito … _________________________________________________
¿Qué quieres? ___________________________________________________
· Quiero … __________________________________________________
¿Me queda(n) bien … ? _____________________________________________
· Si/No, no te/le queda(n) bien. ___________________________________

	


Práctica
Actividad 1:  Use the phrases in the conversation bubble to complete the dialogue between a salesclerk and customer.  Rewrite the phrases in the spaces provided.

Dependiente:  Buenas tardes.  ¿En qué puedo servirle?

Cliente:  ________________________________________________
Dependiente:  ¿Qué color prefiere Ud.?
Cliente:  ________________________________________________
Dependiente:  Pues, estos (these) pantalones son muy populares.
Cliente:  ________________________________________________
Dependiente:  Sólo cincuenta dólares.
Cliente:  ________________________________________________
Dependiente:  Pues, hay otros pantalones que no cuestan mucho.
Cliente:  ________________________________________________
Dependiente:  Creo que le quedan muy bien.
Cliente:  ________________________________________________

Actividad 2:  Write the phrase in Spanish that best fits the description.
1. Cuesta mucho dinero.  ___________________________________

2. Es muy tarde y nadie está.  La tienda _______________________________

3. Vale mucho pero cuesta poco.  ___________________________________

4. El opuesto de tarde es ______________________________

5. No tiene valor (value). ________________________________






Perdón … el precio es demasiado para mí.


Entonces, voy a comprarlos.


Me gustaría comprar unos pantalones nuevos.


Son bonitos. A ver si me quedan bien.


No sé … tal vez negro.


Me gustan.  ¿Cuánto cuestan?
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